
SEGREDOS 
DO SUCESSO

FINANCEIRO

ESTRATÉGIAS INFALÍVEIS 
PARA AS FINANÇAS 
DA SUA VIDRAÇARIA!

Explore táticas poderosas para 
gerenciar os gastos de sua 
vidraçaria e garantir sua trajetória 
de sucesso.

G R U P O  G L A S S  O N E



Quando se trata do crescimento e 
sucesso de uma vidraçaria, o talento 
para projetos e obras não é o único 
fator determinante. 

Ter uma visão abrangente e estratégica 
do negócio aliada a um controle 
administrativo das �nanças é essencial 
para a sustentabilidade do negócio.

É por isso que a Glass Financeira trouxe 
para você um conjunto de dicas 
valiosas, especialmente elaboradas 
para auxiliá-lo a garantir a saúde 
�nanceira do seu empreendimento. 

Separamos neste e-book 4 passos iniciais 
para você começar na prática a otimizar a 
gestão �nanceira da sua vidraçaria e 
estabelecer bases sólidas visando o 
sucesso do negócio.
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Fala 
Vidraceiro



É fundamental anotar diariamente 
todas as entradas e saídas 
�nanceiras da sua vidraçaria. Isso 
inclui não apenas as vendas, mas 
também os custos de manutenção 
do negócio e os materiais utilizados 
nas instalações, como ferragens, 
acessórios e chapas de vidro. 

Não se esqueça de considerar os 
gastos com aluguel, água, luz, 
telefone, internet, além de todas as 
demais despesas operacionais, 
impostos e taxas.
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Registre 
todas
as transações



Além dos custos �xos, existem os 
custos variáveis, que muitas vezes 
são negligenciados e esquecidos 
pelos empreendedores. 

Esses chamados “gastos invisíveis", 
como combustível e despesas de 
locomoção, podem acumular e 
afetar negativamente as �nanças da 
sua vidraçaria. 

Portanto, esteja atento a todos os 
detalhes e não subestime o impacto 
dessas despesas aparentemente 
pequenas.
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Não deixe
nada passar
despercebido2



Uma gestão �nanceira e�ciente 
envolve a de�nição de preços 
adequados. Não se precipite em 
querer competir apenas pelo preço 
mais baixo, pois isso pode 
comprometer a lucratividade do seu 
negócio a longo prazo. 

Em vez disso, foque em oferecer um 
serviço de qualidade e valor 
agregado. Considere todos os 
custos envolvidos na produção, 
desde os materiais até os gastos 
operacionais, e estabeleça uma 
margem de lucro razoável. 

Consulte especialistas para 
determinar um preço competitivo 
que cubra todos os custos e permita 
o crescimento sustentável da sua 
vidraçaria.
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Defina preços
estratégicos3



É fundamental evitar misturar as 
�nanças pessoais com as do seu 
negócio. De�na um pró-labore, um 
salário �xo para você retirar 
mensalmente, sem comprometer as 
contas da empresa. 

Quando houver um bom 
faturamento, evite fazer retiradas 
excessivas e, em vez disso, crie uma 
reserva de caixa. Essa reserva 
servirá como um colchão �nanceiro 
em momentos de instabilidade do 
mercado ou oscilações na 
demanda. 

Recomenda-se ter guardado de três 
a seis meses de despesas em 
reserva. Além disso, destine uma 
parte dos rendimentos para 
reinvestir no negócio, permitindo um 
crescimento contínuo e sustentável.
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Separe as
finanças pessoais
das da empresa4



gente
Ao adotar essas estratégias de 
controle de custos, você estará 
estabelecendo bases sólidas 
para o crescimento da sua 
vidraçaria. 

Lembre-se de que o sucesso 
não se resume apenas ao 
talento técnico, mas também a 
uma gestão �nanceira 
e�ciente e estratégica.

Nós da Glass Financeira somos 
especialistas e estamos à sua 
disposição para entender 
melhor a situação da sua 
empresa e te ajudar a crescer 
ainda mais. Fale conosco!

G R U P O  G L A S S  O N E



(11) 9 9966-8875

comercial@glassone.com.br

www.glassone.com.br

Rua Manuel de Oliveira, 269
Torre 1 - Sala 217 - Vila Mogilar
Mogi das Cruzes SP
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